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SEO-optimierte Content Mapping
Strategie für Kundenansprache und

Reichweitenaufbau
Erfahren Sie, wie Sie potenzielle Kunden entlang ihrer

Customer Journey begleiten können. Von der Awareness-
Phase bis zur Kaufentscheidung - optimieren Sie Ihre
Content-Strategie und steigern Sie Ihre Reichweite.

Erfahren Sie mehr bei goodRanking, Ihrer SEO &amp;
Online Marketing Agentur in Berlin. Kontaktieren Sie uns

für weitere Informationen.

Ein neuer Ansatz für erfolgreiches Online-Marketing in Berlin

Der neue Beitrag beschäftigt sich mit einem neuen Ansatz für
erfolgreiches Online-Marketing und geht auf die verschiedenen
Stufen der Customer Journey ein. Der Artikel erklärt, dass
Kunden von der Awareness-Phase bis zum Kauf mehrere Stufen
durchlaufen und dass es wichtig ist, Kunden bereits in der
Awareness-Phase zu erreichen, indem sie durch gezieltes
Content-Mapping und die Streuung von Inhalten bis zur
abschließenden Handlung auf der Website begleitet werden.

Eine der Werbeformen, um Aufmerksamkeit zu erzeugen, ist das
Content Marketing. Durch die Inhaltserstellung müssen die
wichtigsten Mehrwerte sofort erkennbar sein, um das Interesse
potenzieller Kunden zu wecken. Die dezidierte Landing Page
sollte konkret auf die Zielgruppe ausgerichtet sein, um sie zu
erreichen. Die Streuung der Inhalte über Social Media
Plattformen kann helfen, Reichweite aufzubauen und die
Markenpräsenz zu erhöhen.

Wenn ein potenzieller Kunde auf die Werbeanzeige geklickt und



den Content konsumiert hat, kann die eigene Recherche die
nächste Stufe sein. Hier greift die Suchmaschinenoptimierung,
um den Kunden weiterhin zu begleiten. Dabei ist es wichtig,
passende Inhalte bereitzustellen, die die Suchintention des
Kunden abdecken.

Ein hilfreicher Ansatz dafür ist das Content Mapping. Es
beschreibt die Aufteilung der Inhalte auf der Website, indem sie
spezifisch auf die Ausgangssituation der Besucher ausgerichtet
werden. Dabei sind Fragen wie die gewünschte Suchintention,
die Einordnung des Contents in die Customer Journey, die
relevanten Keywords und Informationen sowie die beste
Platzierung des Contents zu berücksichtigen.

Auf dieser planerischen Grundlage kann Content erstellt werden,
der eine hohe Relevanz mit inhaltlichen Mehrwerten aufweist
und sich positiv auf das Ranking auswirkt. Durch wiederholten
Kontakt mit dem Unternehmen, erhöht sich die Chance, dass der
Besucher wieder auf die Website gelangt und als Neukunde
gewonnen werden kann.

In Berlin gibt es die Agentur „goodRanking SEO & Online
Marketing“, die dabei helfen kann, den neuen Ansatz für
erfolgreiches Online-Marketing umzusetzen. Der Inhaber der
Agentur ist Pawel Kowalczyk und sie befindet sich in der
Münsingerstr. 4, 13597 Berlin. Sie sind unter der Telefonnummer
030 336 04 374 und der E-Mail-Adresse info@goodranking.eu
erreichbar. Weitere Informationen zu der Agentur finden Sie auf
ihrer Webseite.

In der folgenden Tabelle sind die wichtigsten Punkte des neuen
Ansatzes für erfolgreiches Online-Marketing zusammengefasst:

| Phase der Customer Journey | Maßnahme |
| —————————— | ——————————— |
| Awareness-Phase | Reichweitenaufbau |
| | Streuung von Inhalten |
| | Content-Mapping |



| Consideration-Phase | Suchmaschinenoptimierung |
| | Bereitstellen passender Inhalte |
| | Verständnis der Zielgruppe |
| | Relevante Keywords |
| | Planung der Inhalte |
| Wiederholter Kontakt mit Kunden | Chance als Neukunden zu
gewinnen |
| | Wiedererkennung der Marke |

Dieser neue Ansatz für Online-Marketing kann Unternehmen
dabei helfen, ihre Zielgruppe von der Awareness-Phase bis zur
Kaufentscheidung zu begleiten und neue Kunden zu gewinnen.
Es ist wichtig, die verschiedenen Stufen der Customer Journey
zu verstehen und gezielte Maßnahmen zu ergreifen, um die
Bedürfnisse der Kunden zu erfüllen. Die Agentur „goodRanking
SEO & Online Marketing“ in Berlin kann Unternehmen dabei
unterstützen, den neuen Ansatz erfolgreich umzusetzen.
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Details

Besuchen Sie uns auf: n-ag.de
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