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Traditionsgeschaft schlieft nach 28
Jahren: Ausverkauf in Spaichingen!

Annette Reuther schlielst nach 28 Jahren ihr
Schreibwarengeschaft in Spaichingen. Digitalisierung und
Umsatzruckgang zwingt zur SchlieBung.

Spaichingen, Deutschland - In einer traurigen Ankidndigung
gab Annette Reuther, die Inhaberin eines Traditions-
Schreibwaren-Fachgeschafts, bekannt, dass ihr Laden nach 28
Jahren schlieSen wird. Der Ausverkauf hat bereits begonnen.
GrolSe Lucken in den Regalen spiegeln die Auswirkungen des
sinkenden Umsatzes wider. Der Ruckgang ist nicht
uberraschend, denn die Digitalisierung und der Anstieg des
Online-Handels wahrend der Coronazeit haben gravierende
Folgen gehabt. Untersuchungen belegen, dass sich das
Einkaufsverhalten der Verbraucher verandert hat; insbesondere
junge Menschen benodtigen weniger Schreib- und Zeichengerate,
Hefte und Blocks. So sind Fuller als Schreibinstrument weniger
gefragt als in der Vergangenheit, was sich direkt auf den
Bestand im Geschaft auswirkt. Reuther konnte wahrend der
Coronazeit lediglich uber zehn Prozent ihres Umsatzes online
generieren. Ihr Geschaftsmodell beruhte stark auf personlichem
Service, wodurch sich der Rickgang umso mehr bemerkbar
macht.

Mehr als die Halfte des Umsatzes kam von Firmen, Schulen und
Vereinen, die regelmallige Bedarfsbestellungen aufgaben. Es ist
diese enge Bindung an die Gemeinschaft, die das Geschaft zu
einem sozialen Treffpunkt gemacht hat, etwa fur den Vorverkauf
von Eintrittskarten und vereinspezifische Aktivitaten. Der Verlust
dieser Stammkunden wiegt schwer. Annette Reuther bedauert



die bevorstehende SchlieSung und plant, sich nach ihrer Karriere
eine Anstellung zu suchen und mehr Zeit mit ihren vier Enkeln
zu verbringen.

Die Herausforderungen der Innenstadte

Die Schwierigkeiten, denen Einzelhandler wie Reuther
gegenuberstehen, sind nicht einzigartig. Ab Mitte 2022 wurden
die Auswirkungen des Onlinehandels und der
COVID-19-Pandemie durch die Energiekrise, Inflation, Zinswende
und den Krieg gegen die Ukraine verstarkt. Laut einer Analyse
des Bundesinstituts fur Bau-, Stadt- und Raumforschung (BBSR)
haben stadtische Zentren einen breiten Nutzungsmix, jedoch ist
die Leerstandsquote in zentralen Erdgeschosslagen hoher als
vor der Pandemie. Die aktuelle Nachfragelage zeigt, dass die
Attraktivitat von Innenstadten zunehmend durch
Einkaufsmaoglichkeiten, gastronomische Angebote sowie saubere
und attraktive offentliche Raume bestimmt wird.

Obwohl die COVID-19-Pandemie Trends zur Digitalisierung und
zum Online-Einkauf gefordert hat, gibt es auch positive
Anzeichen. Aktuelle Umsatzzahlen im stationaren Einzelhandel
zeigen zwar Zugewinne, diese liegen jedoch immer noch unter
dem Niveau vor der Pandemie. Innovative Konzepte und die
Wertschatzung der Stadtzentren als Orte der Begegnung bieten
Chancen fur die Starkung und Weiterentwicklung urbaner
Raume. Auch individuelle Herausforderungen je nach Zentrentyp
werden zunehmend betont, sodass die Zukunft des stationaren
Handels auch von kreativen Ansatzen abhangen wird.

Ausblick und Chancen

Die SchlieBung von Reuthers Geschaft wirft wichtige Fragen
uber die Zukunft des Einzelhandels auf. Wie konnen Innenstadte
wiederbelebten werden? Potenziale einer Nutzungsmischung
und sinkende Mietpreise konnten dazu beitragen, dass sich neue
Konzepte entwickeln. Die Herausforderungen sind grof3, aber es
gibt auch Moglichkeiten fur eine positive Entwicklung. Die



Ruckkehr zum lokalen Einkauf konnte durch verstarkte
Gemeinschaftsaktivitaten und ein verbessertes Einkaufserlebnis
gefordert werden. Solche Faktoren sind entscheidend, um die
Attraktivitat von Innenstadtlagen zu steigern und somit ein
Comeback des stationaren Handels zu ermadglichen.

Besuchen Sie die Links fur weitere Informationen: Schwabische
, BBSR, econstor.
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