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„Vier Tipps für Steuerkanzleien:
Effizienz steigern und Mandate

gewinnen“
Erfahren Sie, wie Kanzleibooster GmbH Steuerberatern

hilft, hochpreisige Mandate zu gewinnen, mit 4 effektiven
Tipps.
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Kanzleibooster GmbH

Speyer (ots)

Aktuelle Herausforderungen für
Steuerkanzleien

Die Arbeit in Steuerkanzleien ist heutzutage oft mit enormen
Herausforderungen verbunden. Viele Berater berichten von
übermäßigen Arbeitszeiten und einem ständigen Gefühl der
Überlastung. Michael Wohlfart und Bastian Schoder,
Geschäftsführer der Kanzleibooster GmbH, kennen diese
Problematik nur zu gut. Die zunehmenden Anforderungen in der
Branche haben dazu geführt, dass Steuerberater häufig über 80
Stunden pro Woche arbeiten. Diese Überlastung schränkt nicht
nur die Lebensqualität ein, sondern führt auch zu einer
verminderten Effizienz.

Bedeutung der Spezialisierung

Ein zentraler Aspekt, den Wohlfart und Schoder hervorheben, ist



die Notwendigkeit einer Spezialisierung. Steuerberater, die ihre
Dienstleistungen auf eine bestimmte Branche konzentrieren,
können ihre Honorare erheblich steigern. Wenn sich Berater
intensiv mit den spezifischen Herausforderungen und
Fragestellungen ihrer Zielgruppe auseinandersetzen, ermöglicht
ihnen das, effektiver zu arbeiten und ihr Fachwissen
auszubauen. Erfolgreiche Spezialisierung führt dazu, dass
Kanzleien bemerkenswertes Ansehen unter Mandanten
gewinnen, was wiederum den Weg zu hochpreisigen Mandaten
ebnet.

Die Rolle der Online-Präsenz

Viele Kanzleien vernachlässigen zudem die Bedeutung einer
professionellen Online-Präsenz. Eine gut gestaltete Website, die
klar auf die spezifischen Bedürfnisse potenzieller Mandanten
eingeht, kann die Sichtbarkeit deutlich erhöhen. Ein direktes
Ansprechen der Zielgruppe und die Lösung relevanter Probleme
stellen sicher, dass sich Interessenten für die Kanzlei
entscheiden. Die Nutzung von branchenspezifischen Inhalten,
sei es in Form von Blogs oder Videos, kann den
Erfahrungshorizont der Mandanten erweitern.

Anpassung der Marketingstrategien

Nachdem die Kanzlei eine klare spezialisierte Ausrichtung
gefunden hat, sollten gezielte Marketingstrategien entwickelt
werden. Dazu gehört auch die Nutzung von Social Media und
Online-Werbung, um eine noch breitere Zielgruppe zu erreichen.
Plattformen wie Facebook oder Google Ads bieten vielfältige
Möglichkeiten, um gezielt auf besondere Dienstleistungen
aufmerksam zu machen und Interessenten direkt zur Website zu
leiten.

Fazit: Effektivität und Lebensqualität
steigern



Die Optimierung von Strukturen und Prozessen in
Steuerkanzleien ist entscheidend, um sowohl die
Arbeitsbelastung zu senken als auch den Umsatz zu steigern.
Wohlfart und Schoder von Kanzleibooster GmbH bieten wertvolle
Unterstützung in dieser Hinsicht. Durch die Implementierung der
genannten Tipps zur Mandantengewinnung können
Steuerberatungen nicht nur ihre Effizienz erhöhen, sondern auch
eine Balance zwischen Arbeitsleben und Privatleben erreichen.

Wenn Sie Interesse an einer Beratung haben und Ihre
Kanzlei entlasten möchten, kontaktieren Sie Michael
Wohlfart und Bastian Schoder!
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