NAGHRICHTEN AG o puonereH

ARETAI SIA: Neuer Vertrieb MRV audio
bringt exquisite Lautsprecher nach
DACH

MRV audio wird neuer Vertriebspartner fir ARETAI SIA in
Deutschland und Osterreich, bietet exklusive Lautsprecher-
Systeme mit herausragender Klangqualitat.

Die Welt der Lautsprecher-Systeme ist breit gefachert und
dynamisch. In diesem Sektor gibt es nicht nur zahireiche lokale
Anbieter, sondern auch internationale Firmen, die um die
Aufmerksamkeit der audiophilen Kunden wetteifern. Diese
Vielfalt erméglicht es neuen Akteuren, sich am Markt zu
etablieren. Ein solches Unternehmen, das nun in den deutschen
und Osterreichischen Markten Fuld fassen mochte, ist MRV audio
unter der Leitung von Matthias Roth.

MRV audio hat seine Vertriebsaktivitdten auf die hochwertigen
Produkte von ARETAI SIA ausgeweitet. Diese Entscheidung
bringt frischen Wind in die Branche, da die leidenschaftlich
entwickelten Lautsprecher-Systeme des lettischen Herstellers in
Deutschland und Osterreich nun durch MRV audio verfuigbar
sind. Matthias Roth, der sich als Geschaftsfuhrer von MRV audio
einen Namen gemacht hat, glaubt fest daran, dass die Produkte
von ARETAI SIA eine ideale Erganzung fir sein bestehendes
Sortiment darstellen.

ARETAI SIA - Ein junger Innovator

ARETAI SIA stammt aus Lettland und wurde 2018 von Janis Irbe
und Edgars Zvirgzdins gegrundet. Als relativ junges
Unternehmen hat es sich schnell einen Namen gemacht,



insbesondere durch seine Leidenschaft fur erstklassige
Audioerlebnisse. In der malerischen Hauptstadt Riga anséassig,
entwickelte Irbe, motiviert von seiner Liebe zur Musik, den
Prototypen des heutigen Flaggschiffs — dem ARETAI Contra 350F.
Gemeinsam mit Zvirgzdin, der reichlich Erfahrung im Bereich
Design mitbringt, wurde dieser Prototyp perfektioniert und auf
den Markt gebracht.

Die Philosophie von ARETAI SIA, die unter dem Begriff ,,Northern
Sound*“ zusammengefasst wird, zielt darauf ab, eine
herausragende Klangwiedergabe in unterschiedlichsten
akustischen Umgebungen zu garantieren. Dies macht die
Produkte sowohl fur kleine Raume als auch fur gro3ere hallende
Hallen geeignet. Ihr Ziel ist es, die Authentizitat der Musik in
jedem nur denkbaren Umfeld zu gewéahrleisten. Diese
Philosophie ist ein wichtiger Grund, warum MRV audio sich fur
diese Marke entschieden hat.

Ein ausgewahlites Produktsortiment

Das aktuelle Produktportfolio von ARETAI SIA besteht aus der
ARETAI Contra Collection, die sich auf drei exquisite
Lautsprecher-Systeme konzentriert. Dazu gehéren die ARETAI
Contra 100S als Einstiegslosung, gefolgt von der Contra 200F
und dem Spitzenmodell Contra 350F. Wahrend die Contra 100S
ein kompakter Regal-Lautsprecher ist, der auch freistehend
verwendet werden kann, sind die Contra 200F und 350F stand-
alone Systeme, die als High-End-Optionen gelten.

Die Preise fur diese Premiumprodukte beginnen bei 9.900 Euro
far die ARETAI Contra 100S. Die Contra 200F kostet ab 27.900
Euro pro Paar und die topmoderne Contra 350F ist mit Preisen
ab 58.900 Euro gelistet. Dies zeigt, dass sich ARETAI SIA klar an
ein Publikum richtet, das Wert auf au3ergewdhnliche
Klangqualitat und elegantes Design legt.

Matthias Roth von MRV audio merkt an, dass die
Zusammenarbeit mit ARETAI SIA nicht nur eine Erweiterung des



Portfolios darstellt, sondern auch eine sinnvolle Ergédnzung zu
ihrer bestehenden Vertriebsstrategie. Die jahrelange Erfahrung
von MRV audio mit der norwegischen Marke Electrocompaniet
A/S verbindet sich hier mit den hohen Standards von ARETAI -
eine Kombination, die Kunden ein bemerkenswertes
Klangerlebnis bieten soll.

Wichtige Perspektiven fur Audiophile

MRV audio hat mit der Integrierung der Produkte von ARETAI SIA
in ihr Angebot den Fokus klar auf qualitativ hochwertige
Audioprodukte gelegt. Dies wird vor allem fur Musikliebhaber
von Interesse sein, die nicht nur technischen Spezifikationen
folgen, sondern auch grof3en Wert auf das Design und die
Klangtreue legen. In Anbetracht der Entwicklungen im
Audiomarkt ist diese Partnerschaft ein Schritt, der das Potenzial
hat, das Erlebnis des Musikgenusses fur viele Kunden zu
bereichern. Die Vorfreude, wie sich dieser neueste
Vertriebsansatz auf den Markt auswirken wird, bleibt nun
abzuwarten.

Marktdynamik der Lautsprecherbranche

Die Lautsprecherbranche ist in den letzten Jahren einem
signifikanten Wandel unterzogen. Die zunehmende Nachfrage
nach hochwertigen Audioerlebnissen hat dazu gefiuhrt, dass
iImmer mehr Unternehmen im Premium-Segment tatig werden.
Gleichzeitig hat der technologische Fortschritt in der Akustik und
im Design von Lautsprechern den Entscheidungsprozess fur
Verbraucher beeinflusst. Laut einer Studie von Statista wird der
globale Markt fur Lautsprecher bis zu einem Wert von tber 32
Milliarden US-Dollar im Jahr 2025 anwachsen, was die Relevanz
und Attraktivitat eines Markteintritts fur neue Unternehmen wie
ARETAI SIA unterstreicht.

Zuséatzlich hat sich das Verbraucherverhalten geandert. Immer
mehr Kaufer legen Wert auf asthetisches Design und
Klangqualitat, wahrend sie sich zugleich vermehrt fur



nachhaltige Produkte entscheiden. Diese Trends kénnten
durchaus das Zusammenspiel zwischen MRV audio und ARETAI
SIA starken, da sie eine hochwertige und ansprechende Lésung
anbieten.

Technologische Innovationen in der
Lautsprecherentwicklung

Die Entwicklungen in der Lautsprechertechnologie haben eine
wesentliche Rolle in der Wettbewerbsfahigkeit von Herstellern.
Innovative Materialien wie Verbundstoffe und spezielle
Membranen sorgen flr eine verbesserte Klangqualitat und
Haltbarkeit. Zudem setzen immer mehr Unternehmen auf
intelligente Lautsprecher mit integrierten Streaming-Funktionen,
um den Bedurfnissen einer zunehmend digitalen und vernetzten
Verbraucherbasis gerecht zu werden.

ARETAI SIA hingegen hat einen anderen Ansatz gewahlt, indem
sie sich auf handgefertigte Lautsprecher konzentrieren, die
klassischen Audiophilen eine authentische Musikwiedergabe
bieten. Wahrend viele Wettbewerber ihren Fokus auf digitale
Zusatzfunktionen legen, setzt ARETAI auf die ,,Northern Sound
Philosophie®, die fur hohe Klangtreue in jedem Raum steht.

Preis- und Leistungsuberblick

Lautsprecher Preis (pro Typ Kernmerkmale
Modell Paar)
ARETAI Contra |€ 9.900,- Regal- Vielseitig,
100S Lautsprecher |kompakt, fur
StandfulRe
geeignet
ARETAI Contra |€ 27.900,- Standlautsprec |Optimiert fur
200F her hohe Klangaut
hentizitat
ARETAI Contra (€ 58.900,- Standlautsprec |Flaggschiff-
350F her Modell, beste
Klangqualitat




Diese Preisspanne positioniert ARETAI SIA klar im High-End-
Segment und spricht somit eine exklusive Zielgruppe an, die
bereit ist, fur Qualitat und Design zu zahlen. Die
Internationalisierung uber MRV audio kénnte ihrem Erfolg im
deutschen und 6sterreichischen Markt zugutekommen.

Influenz von Marketing und Branding

Das Branding und die Marketingstrategien spielen fur neue
Marktteilnehmer eine wesentliche Rolle. MRV audio verfolgt
einen Ansatz, der die Expertise und den Ruf des Unternehmens
in der Audio-Branche nutzt, um das Vertrauen der Verbraucher
in die neuen Produkte von ARETAI zu fordern. In sozialen Medien
und auf audiophilen Plattformen kdnnte die Kombination aus
Qualitat und Design als starke Verkaufsargumentation
fungieren.

Ein klarer Fokus auf die Nischenmarkte der audiophilen
Verbraucher und die Schaffung von Community-Events konnten
ebenfalls zu einer starkeren Markenbindung und Kundenloyalitat
fuhren. Zusammenarbeit mit Influencern aus dem Audiobereich
kénnte ebenfalls die Sichtbarkeit der Marke erhdhen.

Durch die Berucksichtigung dieser Faktoren und der richtigen
Marketingstrategien durfte MRV audio in der Lage sein, ARETAI
SIA erfolgreich im deutschsprachigen Raum zu positionieren.
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